
Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 01 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Cómo funciona Amazon y qué implica ser vendedor

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Producto observado
Referencia, uso y contenido del paquete.

2. Vendedor y responsable del envío
Quién vende, quién envía y qué has comprobado.

3. Recorrido del pedido
Cinco pasos y la persona o servicio responsable.

4. Dudas por comprobar
Tres preguntas y dónde buscarás las respuestas.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 02 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Elige un modelo de negocio y fija tus límites

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Dos modelos comparados
Ventaja y dificultad de cada opción.

2. Recursos y límites
Dinero asumible, horas, espacio y tareas que no asumirás.

3. Hipótesis elegida
Producto, destinatario, utilidad y alcance de la prueba.

4. Condiciones para parar
Hechos que justificarían pausar o descartar la idea.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 03 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Prepara los requisitos y la documentación

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Expediente de actividad
Situación, trámites y datos que faltan por revisar.

2. Documentos de cuenta
Documento, estado y coherencia del titular. Sin datos sensibles.

3. Expediente del producto
Modelo, procedencia, seguridad y documentación pendiente.

4. Consultas profesionales pendientes
Pregunta bloqueante y datos necesarios para consultarla.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 04 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Investiga la demanda sin adivinar las ventas

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Necesidad y tres búsquedas
Situación de uso y expresiones que investigarás.

2. Referencias comparadas
Tres referencias clave. Completa ocho en una hoja auxiliar.

3. Problemas observados
Distingue producto, información y transporte.

4. Hipótesis por verificar
Mejora posible, prueba prevista y datos aún desconocidos.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 05 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Selecciona un producto con criterios prácticos

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Tres candidatos
Una ventaja y una dificultad operativa por candidato.

2. Filtros de descarte
Condiciones obligatorias y referencias que no las cumplen.

3. Criterios y valoración
Documentación, utilidad, logística, coste y reposición.

4. Producto elegido y alternativa
Decisión provisional, incertidumbre y prueba necesaria.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 06 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Busca proveedores y comprueba las muestras

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Solicitud de presupuesto
Cinco preguntas comparables para los proveedores.

2. Comparación de proveedores
Precio completo, mínimo, plazo y documentos.

3. Comprobación de la muestra
Medidas, acabado, función, defectos y aceptación.

4. Condiciones pendientes
Pruebas, acuerdos y motivos para no aprobar todavía.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 07 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Calcula costes, margen y precio mínimo

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Ingreso y costes por unidad
Ingreso neto y cada coste. Indica impuestos y supuestos.

2. Contribución y margen
Antes y después de publicidad. Cambia dos costes.

3. Costes fijos y umbral
Coste fijo dividido entre contribución positiva por unidad.

4. Escenario desfavorable
Nuevo resultado y decisión: continuar, revisar o descartar.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.

7 / 20



Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 08 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Prepara tu cuenta y protege el acceso

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Preparación del alta
Información disponible y requisitos aún pendientes.

2. Comparación de planes
Coste en tres volúmenes y funciones necesarias.

3. Mapa de accesos
Roles, permisos y recuperación. No escribas contraseñas.

4. Rutina de avisos
Frecuencia, responsables y decisión de registro o simulación.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 09 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Entiende el catálogo, los identificadores y las
variantes
Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Identidad del producto
Marca, modelo, contenido y códigos válidos disponibles.

2. Comprobación de coincidencia
Qué atributos confirman o descartan un producto existente.

3. SKU y variantes
Dos códigos internos y relación entre referencias.

4. Datos maestros pendientes
Medidas, peso y cambios si varía el contenido del paquete.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 10 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Redacta una ficha que ayude a comprar

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Título provisional
Describe la referencia sin afirmaciones no comprobadas.

2. Cinco puntos principales
Uso, dimensiones, material, contenido y cuidado.

3. Descripción y límites
Qué recibe el comprador, qué necesita y qué no incluye.

4. Afirmaciones por verificar
Pruebas pendientes y cambios tras la revisión de otra persona.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 11 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Fotografía tu producto con medios sencillos

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Vista general
Archivo, luz, encuadre y claridad del producto.

2. Vista superior y lateral
Resultados de ambas tomas y dudas que resuelven.

3. Detalle y escala
Acabado, tamaño y elementos de uso que no se incluyen.

4. Revisión y repetición
Foto menos clara, variable modificada y resultado.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 12 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Elige entre logística propia y Logística de Amazon

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Ruta de gestión propia
Responsables, transporte y recorrido de una devolución.

2. Ruta con Logística de Amazon
Entrada, recepción, disponibilidad y operaciones pendientes.

3. Costes y capacidad
Caja medida, coste completo, tiempo y datos por confirmar.

4. Modalidad provisional
Dos ventajas, dos dificultades y condición para cambiar.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 13 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Prepara embalajes, inventario y envíos

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Control de recepción
Cantidad, variantes, defectos y unidades vendibles.

2. Diseño del embalaje
Protección, materiales y mejora tras probar la apertura.

3. Peso y medidas finales
Paquete cerrado, unidad de medida y tiempo de preparación.

4. Lista previa al envío
Identidad, cantidad, etiquetas, documentación y justificante.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.

13 / 20



Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 14 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Organiza un lanzamiento pequeño y medible

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Pregunta de la prueba
Qué quieres comprobar y cuál es la principal incertidumbre.

2. Alcance y presupuesto
Unidades, duración, costes y límite de pérdida.

3. Indicadores y calendario
Qué medirás, cuándo lo revisarás y cambios permitidos.

4. Condiciones de parada
Qué resultados llevan a continuar, corregir o detener.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 15 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Gestiona pedidos, consultas y devoluciones

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Pedido retrasado
Respuesta breve basada en información comprobada.

2. Producto dañado
Respuesta, datos necesarios y siguiente paso permitido.

3. Inspección de devolución
Integridad, piezas, estado y destino de la unidad.

4. Mejora preventiva
Acción que resuelve el caso y cambio que evita repetirlo.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 16 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Prueba la publicidad con un presupuesto limitado

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Objetivo y presupuesto
Referencia, pregunta, límite de gasto y parada.

2. Términos y exclusiones
Búsquedas pertinentes y consultas que no encajan.

3. Cálculo de métricas
Clics, CPC, conversión, coste por pedido y contribución.

4. Decisión sobre la campaña
Compara cuatro pedidos con dos. Mantener, ajustar o pausar.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 17 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Controla el inventario y decide cuándo reponer

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Recuento por estados
Vendible, reservado, en tránsito, dañado y pendiente.

2. Demanda y plazo
Unidades diarias y días hasta disponibilidad real.

3. Punto de reposición
Demanda durante el plazo y colchón. Prueba cuatro días más.

4. Cantidad y límite de compra
Cobertura, mínimo del proveedor, caja y decisión.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 18 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Ordena las cuentas y cuida la tesorería

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Documentos y operaciones
Facturas, liquidaciones y pagos que debes relacionar.

2. Liquidación conciliada
Ventas, reembolsos, tarifas, pendientes y abono.

3. Previsión de cuatro semanas
Saldos, cobros, pagos y efecto de un imprevisto de 100 euros.

4. Consultas a la asesoría
Datos pendientes y pregunta necesaria antes de comprar.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 19 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Detecta errores y protege la salud de tu cuenta

Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Incidencia y prioridad
Caso de tres tamaños equivocados: alcance y urgencia.

2. Causa y evidencias
Registros, ubicaciones y hechos que sostienen la explicación.

3. Corrección inmediata
Pedidos pendientes, unidades afectadas y acciones necesarias.

4. Prevención y revisión
Cambio verificable, responsable y comprobación la semana siguiente.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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Venta en Amazon Mauricioluque.com

Lección 20 / 20  ·  Cuaderno de prácticas

Proyecto final: tu prueba de venta y plan de
continuidad
Fecha: __________________    Producto o proyecto: ______________________

Lee tus anotaciones anteriores. Distingue datos, supuestos y asuntos pendientes.

1. Producto y propuesta
Referencia, mercado, destinatario y utilidad concreta.

2. Expediente y pruebas pendientes
Cinco piezas, coherencia y cuatro puertas de decisión.

3. Decisión de continuar, revisar o descartar
Razones y tres decisiones que cambiaron durante el curso.

4. Plan de treinta días
Semana 1 a 4: tarea, fecha y evidencia de finalización.

Observaciones

Práctica formativa. Puedes completar el curso sin realizar compras ni activar ventas.
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